
	 “ธนาคารออมสนิ” ร่วมกบั “นิตยสาร CAMPUS STAR”  
(แคมปัส สตาร์) ในเครือ โมโน กรุ๊ป เดินหน้าจัดการประกวดคดัเลอืก
หนุ่มสาวเพื่อเป็นตัวแทนของคนรุ่นใหม่ อายุระหว่าง 17-23 ปี  
ทั่วประเทศ เพื่อเฟ้นหาผู้ที่มีคุณสมบัติเพียบพร้อมทั้งบุคลิกภาพ  
ความรู ้ความสามารถ ปฏิภาณไหวพริบ และการเป็นแบบอย่างที่ดี
ในสงัคมอย่างต่อเน่ือง ในการประกวด “GSB GEN CAMPUS 
STAR 2017” โดยร่วมกันจัดงานแถลงข่าว “GSB GEN  
CAMPUS STAR 2017” อย่างเป็นทางการ ในวนัพธุที ่16 สงิหาคม 
2560 ทีผ่่านมา ณ STUDIO MONO 29 ถนนชยัพฤกษ์ โดยมี 
คณุชาตชิาย พยุหนาวชียั ผู้อ�ำนวยการธนาคารออมสนิ กล่าวเปิดงาน 
และกล่าวถงึวตัถุประสงค์การประกวด และคุณนวมินทร์ ประสพเนตร 
กรรมการผู้จัดการ บริษัท โมโนเจนเนอเรชัน่ จ�ำกดั ตวัแทน 
จากนิตยสารแคมปัส สตาร์ ร่วมพดูคยุ โดยมศิีลปิน เก่ง-ธชย  
ประทมุวรรณ และผู้ชนะเลศิ GSB GEN CAMPUS STAR 2016 
ร่วมโชว์พิเศษ เพือ่เป็นการร�ำลกึในพระมหากรุณาธิคุณของพระบาท
สมเด็จพระปรมินทรมหาภูมิพลอดุลยเดช พระมหากษัตริย์ไทย  
รัชกาลที่ 9 แห่งราชวงศ์จักรี

ผูส้มคัรเข้าประกวด GSB GEN CAMPUS STAR จะต้องเป็นนกัศกึษา อายรุะหว่าง 17-23 ปี  
มีภูมิล�ำเนา หรือก�ำลังศึกษาอยู่ในระดับมหาวิทยาลัย อยู่ในภาคนั้นๆ เท่านั้น และผู้สมัครต้องมี
บญัชแีละบตัรเดบติกบัธนาคารออมสนิ ส่งใบสมัครมาที ่www.campus-star.com หรือแฮชแทค 
IG : gsbgencampus 2017 ตดิตามรายละเอยีดเพิม่เตมิได้ที ่ www.campus-star.com  
และ www.gsbgen.com

”Home Builder & 
Materials Expo 2017” 

“ธนาคารออมสนิ”ร่วมกับ “นิตยสาร CAMPUS STAR” เดินหน้าค้นหาหนุ่ม-สาว
   คนรุ่นใหม่ แบบอย่างที่ดีของสังคม ในการประกวด “GSB GEN CAMPUS STAR 2017”

สามารถสอบถามรายละเอียดเพ่ิมเติมได้ที ่: โทรศัพท์ : 0-2570-0153  
www.hba-th.org, www.facebook.com/homebuilderclub

4 วัน ยอดจองทะลุ 2,680 ล้านบาท

	 สมาคมธุรกิจรับสร้างบ้าน ปลื้มผลการจัดงาน “รับสร้างบ้านและวัสดุ Home 
Builder & Materials Expo 2017” 4 วัน ท�ำยอดขายกว่า 2,680 ล้านบาท  
ระบุตลาดบ้าน 3-5 ล้านบาท มาแรงสุด 
	 นายพิชิต อรุณพัลลภ นายกสมาคมธุรกิจรับสร้างบ้าน (Home Builder 
Association : HBA) เปิดเผยถึงการจัดงาน “รับสร้างบ้านและวัสดุ Home 
Builder & Materials Expo 2017” ทีจั่ดขึน้ระหว่างวันที ่17-20 สงิหาคม 2560  
ณ ศูนย์การประชมุแห่งชาตสิริิกติิว่์า ตลอด 4 วนัของการจัดงานมียอดผู้เข้าชมงาน
กว่า 42,000 ราย ซึ่งใกล้เคียงกับการจัดงาน “มหกรรมรับสร้างบ้าน Home 
Builder Expo 2016 GET MORE : ที่เดียวจบครบเรื่องสร้างบ้าน” และ 
กลุ่มแบบบ้านตั้งแต่ 3-5 ล้านบาทขึ้นไป ได้รับยอดจองจากลูกค้ามากสุด
	 “สมาคมตัง้เป้าไว้ที ่2,500-2,700 ล้านบาท ซึง่ยอดจองทีเ่กดิขึน้ในงานน้ันถือว่า
เกินกว่าเป้าหมายที่ตั้งไว้” นายพิชิตกล่าวพร้อมกับระบุในตอนท้ายว่า เท่าที่ดูข้อมูล
ที่ได้จากการกรอกแบบสอบถามของผู้บริโภค รวมถึงผู้เข้าชมงานทั่วไป เบื้องต้นมี
หลายประเด็นทีน่่าสนใจและเป็นประโยชน์ต่ออตุสาหกรรมรับสร้างบ้านรวมถงึสมาชกิ 
ของสมาคม โดยสมาคมฯ จะน�ำเอาข้อมูลต่างๆ ดังกล่าวมาปรับกลยทุธ์ในการจัดงาน
ในคร้ังๆ ต่อไป ทีแ่ต่ละปีก�ำหนดจัดกจิกรรมเพือ่ส่งเสริมการขายและการตลาดให้กับ
ผู้ประกอบการทีเ่ป็นสมาชกิจ�ำนวน 2 คร้ังต่อปี คือ “งานรับสร้างบ้าน Home  
Builder Focus & Expo” ที่ก�ำหนดจัดในเดือนมีนาคมและสิงหาคมของทุกปี

ร่วมกับ “นิตยสาร CAMPUS STAR” เดินหน้าค้นหาหนุ่ม-สาว
คนรุ่นใหม่ แบบอย่างที่ดีของสังคมในการประกวด 
“GSB GEN CAMPUS STAR 2017”
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