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2. ต้องการเลือกสร้างบ้านอยู่ในพื้นที่ที่คุ้นเคย
	 ผู้บริโภคที่สร้างบ้านบนที่ดินตนเองน้ัน ส่วนหน่ึงมีความต้องการ
การอยู่อาศัยในพื้นที่ที่คุ ้นเคย ไม่ว่าจะเป็นการสร้างบ้านในพื้นที่ๆ 
ใกล้กบัทีอ่ยูอ่าศัยของญาตพิีน้่อง อยูใ่นพืน้ทีคุ่น้เคยทีอ่ยูอ่าศยัมาในอดีต  
อยู่ใกล้ที่ท�ำงานหรือสถานศึกษาของบุตรหลาน จึงท�ำให้เมื่อจ�ำเป็นที่จะ
ต้องขยายครอบครัว หรือมคีวามจ�ำเป็นทีจ่ะมบ้ีานหลงัใหม่ กจ็ะเลอืกหา
ที่ดินที่จะสร้างบ้านเองให้อยู่ในพื้นที่ที่ตนเองมีความคุ้นเคยและเลือกจะ
หาบริษัทรับสร้างบ้านหรือผู้รับเหมาเพื่อให้บริการในการน�ำเสนอแบบ 
และสร้างบ้านบนพื้นที่ที่เลือกซื้อเอง ซึ่งการซื้อบ้านจัดสรรอาจจะไม่
สามารถตอบสนองได้ในประเด็นนี้

3. ต้องการสร้างบ้านใหม่ทดแทนบ้านหลังเก่า
	 ในปัจจุบันมีอาคารพักอาศัยที่มีอายุมากๆ บ้านบางหลังมีอายุ
มากกว่า 30 ปี หรือโครงการจัดสรรเก่าทีม่อีายโุครงการมากกว่า 30 ปีขึน้ไป 
ซึ่งบ้านเก่าน้ันอาจจะมีสภาพช�ำรุดทรุดโทรมไม่คุ้มค่ากับการซ่อมแซม 
หรือมขีนาดทีค่บัแคบ ไม่เพยีงพอกบัการอยู่อาศยั ผู้บริโภคในกลุม่น้ีเอง
จึงมคีวามจ�ำเป็นทีจ่ะต้องร้ือบ้านเก่าทิง้และสร้างบ้านหลงัใหม่บนทีด่นิเดมิ
โดยอาจเลือกแบบบ้านหรือออกแบบบ้านใหม่ โดยให้บริษัทรบัสร้างบ้าน
หรือผู้รับเหมาเป็นผู้ที่ด�ำเนินการสร้างบ้านใหม่บนที่ดินเดิมนั้น
	
	 4.	ต้องการสร้างบ้านทีอ่อกแบบตาม Lifestyle ทีเ่ป็นตวัเอง
	 เน่ืองจากพฤติกรรมการอยู่อาศัย ความชอบ Lifestyle ของ 
แต่ละคน แต่ละครอบครัวมคีวามแตกต่างกนั ดงัน้ันแต่ละคนจึงมคีวาม
ต้องการฟังก์ชั่นการอยู ่อาศัยที่เหมาะสมกับตนเองและครอบครัว  
การเลือกแบบบ้านหรืออกแบบบ้านใหม่ให้เหมาะสมกับการใช้ชีวิต 
ของตนเองจึงเหมาะกบัการเลอืกทีจ่ะว่าจ้างบริษทัรับสร้างบ้านให้น�ำเสนอ
แบบบ้านหรืออกแบบบ้านให้ตรงกับความต้องการของตนเองหรือ 
ว่าจ้างสถาปนิกออกแบบและหาผู้รับเหมามาก่อสร้างให้ได้บ้านที่ตรงกับ 
ตามความต้องการ

5. ต้องการความมั่นใจในคุณภาพ
	 การว่าจ้างบริษัทรับสร้างบ้านเป็นการจ้างผู้ทีช่�ำนาญในการสร้างบ้าน
โดยเฉพาะ ทัง้ในเร่ืองการแนะน�ำเร่ืองรูปแบบการออกแบบบ้านโดยสถาปนิก 
และการให้ค�ำปรึกษาและดูแลในเชิงวิศวกรรม ซึ่งจะเป็นการด�ำเนินการ
สร้างบ้านให้เป็นไปตามความต้องการที่เหมาะสมกับ Lifestyle ของ
ตนเองได้ และทีส่�ำคัญกค็อืลกูค้าได้มส่ีวนร่วมในการก�ำหนดรายละเอยีด
และรูปแบบและวัสดุที่ใช้ด้วยตนเอง รวมทั้งสามารถที่จะได้เห็นขั้นตอน
และกระบวนการระหว่างการก่อสร้างได้ตลอดจึงมัน่ใจได้ว่าบ้านทีส่ร้างน้ัน 
จะเป็นไปตามความต้องการ มั่นคงแข็งแรงและได้คุณภาพตาม 
ความต้องการ ซึง่อาจจะแตกต่างจากการซือ้บ้านจัดสรรทีซ่ือ้บ้านสร้างเสร็จ 
พร้อมอยูต้่องมกีารเลอืกซือ้บ้านส�ำเร็จรูปทีเ่หมาะสมและต้องเป็นโครงการ
ที่เชื่อม่ันในระบบการผลิต ซึ่งส่วนใหญ่เป็นระบบการก่อสร้างส�ำเร็จรูป 
เป็นหลัก

6. ต้องการมืออาชีพ 
	 ทีใ่ห้บริการในการสร้างบ้านแบบครบวงจร ลดความยุง่ยากในการ
บริหารจัดการด้วยตนเอง ผู้บริโภคที่เลือกใช้บริการรับสร้างบ้าน  
ส่วนใหญ่จะเป็นผู้ที่ไม่ต้องการยุ่งยากในการจัดหาควบคุมประสานงาน
ด้วยตนเอง เน่ืองจากธุรกิจรับสร้างบ้านเป็นธุรกิจที่ให้บริการแบบ 
ครบวงจรตั้งแต่ค�ำแนะน�ำในเร่ืองแบบหรือการออกแบบ การติดต่อ
ประสานงานกบัหน่วยงานราชการหรือส่วนอืน่ๆ ทีเ่กีย่วข้อง การจัดทมีงาน
ก่อสร้างทีมี่คุณภาพ การควบคุมงบประมาณตามความต้องการของลกูค้า  
การควบคุมคุณภาพงานก่อสร้าง และการบริการหลงัส่งมอบ ดังน้ันธรุกิจ
รับสร้างบ้านจึงตอบสนองผู้บริโภคทีไ่ม่ต้องการความยุง่ยากและไม่มีเวลา
เพียงพอที่จะจัดการและควบคุมการสร้างบ้านด้วยตนเอง โดยบริษัท 
รับสร้างบ้านจะมีมืออาชีพที่ช�ำนาญการในการออกแบบสร้างบ้านและ 
ให้บริการที่ครบวงจรให้คุณได้บ้านที่ต้องการสวยงาม แข็งแรงตาม
วัตถุประสงค์ 
 	 ดังนั้น ไม่ว่าจะเป็นผู้ที่มีที่ดินอยู่แล้ว ต้องการสร้างบ้านบนท�ำเล 
ทีต้่องการหรือสร้างบ้านใหม่ทดแทนบ้านหลงัเดิม มีความต้องการเฉพาะ
ตาม Lifestyle ของตนเองและครอบครัว ต้องการความมั่นใจโดยมี
ส่วนร่วมกับกระบวนการต่างๆ ในสร้างบ้านของตนเอง โดยมีมืออาชีพ 
ที่ให้บริการแบบครบวงจร ลดความยุ่งยากและความเสี่ยงในการที่ 
ผู้รับเหมาทิง้งาน ธรุกจิรับสร้างบ้านกเ็ป็นรูปแบบการให้บริการทีต่อบโจทย์
ประเด็นดังกล่าวได้อย่างครบถ้วน ท�ำให้ตอบสนองความฝันการที่จะมี
บ้านของคุณได้อย่างลงตัว โดยจากข้อมูลแบบสอบถามจากผู้เข้าชมงาน 
Home Builder & Material Expo 2017 ที่ผ่านมา ผู้ที่ 
ลงทะเบียนเข้าชมงานให้เหตุผลว่าที่เลือกสร้างบ้านเองแทนการซื้อบ้าน 
ในโครงการจัดสรรน้ัน พบว่าอนัดบัหน่ึง คอืมทีีด่นิเปล่าอยูแ่ล้ว คดิเป็น
สดัส่วน 34.86% รองลงมาคือต้องการเลือกวัสดุสร้างบ้านเอง คิดเป็น
สดัส่วน 19.53% และอนัดับสาม คอืราคาถกูกว่าซือ้โครงการบ้านจัดสรร 
คิดเป็นสัดส่วน 17.45% 
	
	 ซึ่งเป็นข้อมูลยืนยันได้ถึงปัจจัยส�ำคัญในการเลือกสร้างบ้าน 
กับธุรกิจรับสร้างบ้านได้เป็นอย่างด ี

	1. มีที่ดินอยู่แล้ว 
	 การที่ผู้บริโภคเลือกที่จะสร้างบ้านบนที่ดินตนเองน้ันประเด็นส�ำคัญ
อนัดับหน่ึงกคื็อการทีมี่ทีด่นิเป็นของตนเองมาก่อนอยูแ่ล้ว ไม่ว่าจะทีดิ่นทีเ่ป็น
มรดกตกทอดหรือจะเป็นการซื้อที่ดินไว้เป็นสินทรัพย์จากเงินเก็บแล้วน�ำ 
ที่ดินน้ันมาออกแบบและสร้างบ้าน ซึ่งถ้าจะแยกรายละเอียดของต้นทุน 
ของการจัดหาทีพ่กัอาศยัน้ัน ทีดิ่นกเ็ป็นต้นทนุส�ำคัญส่วนหน่ึงของทีอ่ยูอ่าศยั  
บางโครงการต้นทุนค่าที่ดินอาจเป็นต้นทุน 50% หรือบางโครงการ 
ต้นทุนค่าที่ดินอาจสูงกว่าต้นทุนค่าปลูกสร้างบ้านด้วยซ�้ำ  หากอยู่ในท�ำเล 
ทีด่ ีดงัน้ันการเลอืกทีจ่ะสร้างบ้านบนทีด่นิทีมี่อยูแ่ล้วกเ็ป็นการประหยดัต้นทนุ 
ได้อย่างมาก ไม่ต้องมต้ีนทนุระยะยาวในการจ่ายค่าพืน้ทีส่่วนกลางในโครงการ
จัดสรร รวมทั้งที่ดินก็สามารถน�ำมาใช้เป็นหลักทรัพย์ในการยื่นกู้เงินเพื่อ 
สร้างบ้านได้เต็ม 100% อีกด้วย

ในปัจจุบันการที่จะเลือกที่อยู่อาศัยประเภทบ้านเดี่ยวนั้น 
ผู้บริโภคสามารถจะเลือกมีบ้านได้ 2 รูปแบบ คือการ
เลือกซ้ือบ้านจัดสรรที่มีผู้ประกอบการเป็นผู้น�ำเสนอ 
ขายโครงการ ซ่ึงมีให้เลือกตามท�ำเลและรูปแบบและ 
ประโยชน์ใช้สอยต่างๆ โดยผู้ประกอบการจัดสรร 
เป็นผู้ก�ำหนดหรือเลือกหาแบบบ้านมาตรฐานหรือ
ออกแบบบ้าน และใช้บริการในการสร้างบ้านกับ 
บริษัทรับสร้างบ้านหรือผู้รับเหมา ซ่ึงการจะเลือกที่จะมี
บา้นแบบใดนัน้ ขึน้อยูก่บัปัจจยัพืน้ฐานและความตอ้งการ 
ที่แต่างกัน แต่ถ้าจะกล่าวถึง ข้อส�ำคัญของการเลือก
สรา้งบา้นกบัธุรกจิรบัสรา้งบา้นนัน้จะเหมาะกบัผู้บรโิภค
ที่มีลักษณะดังนี้


